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Motivos para Ser um Empreendedor de Sucesso

Ser um empreendedor de sucesso vai além de ganhar dinheiro; 
é sobre liberdade, realização e impacto. Você será dono do seu 
tempo, poderá transformar suas ideias em realidade e construir 
um legado que inspire outras pessoas. Além disso, o 
empreendedorismo permite que você cresça constantemente, 
aprenda com desafios e crie soluções que façam a diferença 
no mundo.

Ao empreender, você não só conquista independência 
financeira, mas também a satisfação de ver seu trabalho 
impactar positivamente a vida dos outros. Seja para seguir 
sua paixão, inovar ou construir algo único, o caminho do 
empreendedorismo é repleto de oportunidades para quem está 
disposto a se dedicar.

O sucesso está ao seu alcance. Comece hoje e transforme 

seu sonho em realidade! 💡
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Introdução



Bem-vindo ao eBook Aprenda a 
Empreender com Sucesso, um guia 
completo e prático desenvolvido 
especialmente para prestadores de 
serviços que desejam transformar 
seu talento em um negócio próspero 
e reconhecido. Se você é um 
profissional que busca não apenas 
trabalhar, mas também crescer, se 
destacar e conquistar sua 
independência financeira, este 
material foi feito para você.

Em um mercado cada vez mais 
competitivo, saber oferecer um 
serviço de qualidade não é mais 
suficiente. É preciso entender como 
gerenciar seu negócio, construir uma 
marca forte, atrair clientes e fidelizá-los. 
E é aqui que a plataforma Tá Contratado 
entra como sua grande aliada. 
Reconhecida por conectar prestadores 
de serviços a oportunidades reais, a 
Tá Contratado não só facilita a 
divulgação do seu trabalho, mas 
também oferece ferramentas e 
insights valiosos para impulsionar
sua carreira.

Nosso objetivo é simples: 
fornecer a você o conhecimento 
e as ferramentas necessárias 
para transformar seu talento 
em um empreendimento de sucesso. 
Seja você um eletricista, encanador, 
designer, consultor ou qualquer outro 
tipo de prestador de serviços, este 
eBook será seu guia para alcançar 
novos patamares profissionais.

Introdução



Empreender é transformar ideias em realidade, assumir desafios e criar 
oportunidades onde outros veem obstáculos. No mundo dos serviços, ser um 
empreendedor significa não apenas oferecer um trabalho de qualidade, mas 
também gerir um negócio, construir uma marca e conquistar a confiança 
dos clientes.

O empreendedorismo é uma jornada de aprendizado constante, onde criatividade, 
planejamento e persistência são fundamentais. Seja para alcançar independência 
financeira, seguir uma paixão ou impactar positivamente a vida das pessoas, 
empreender é o caminho para quem deseja ir além. 

Introdução ao 
Empreendedorismo
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Ser um empreendedor de sucesso vai além de ganhar dinheiro; é sobre criar valor,
 resolver problemas e impactar positivamente a vida das pessoas. É ter visão 
para identificar oportunidades, coragem para enfrentar desafios e disciplina 
para transformar ideias em realidade.

Um empreendedor de sucesso sabe equilibrar paixão e planejamento, investe 
no próprio crescimento e constrói relacionamentos sólidos com clientes e 
parceiros. Ele não tem medo de errar, pois vê cada obstáculo como uma chance 
de aprender e evoluir.

No fim, o sucesso não se mede apenas pelo lucro, mas pela capacidade de 
construir um legado e inspirar outros a seguir seus passos.   💡

O que é ser um
Empreendedor de Sucesso?



Empreender no setor de serviços é uma oportunidade única de transformar seu 
talento e expertise em um negócio rentável e gratificante. Diferente de produtos, 
os serviços são altamente personalizáveis, permitindo que você crie soluções sob 
medida para as necessidades dos clientes, gerando valor real e fortalecendo 
relacionamentos.

Além disso, o setor de serviços está em constante crescimento, impulsionado pela 
demanda por praticidade e qualidade. Seja como prestador autônomo ou dono de 
uma empresa, você tem a chance de construir uma marca reconhecida, fidelizar 
clientes e alcançar independência financeira.

Empreender nessa área é transformar habilidades em resultados, impactando 
positivamente a vida das pessoas enquanto realiza seus próprios sonhos. 💡

Por que Empreender no
Setor de Serviços?



O planejamento estratégico é o mapa que guia seu negócio em direção 
ao sucesso. Ele envolve definir objetivos claros, entender seu mercado e 
traçar ações eficazes para alcançar seus resultados. No setor de serviços, 
isso significa identificar seu nicho, conhecer seu público-alvo e entender 
as necessidades dos clientes.

Com um bom planejamento, você consegue antecipar desafios, aproveitar 
oportunidades e alocar recursos de forma inteligente. É ele que transforma 
ideias em ações concretas, garantindo que cada passo contribua para o 
crescimento do seu negócio.

Planejar é o primeiro passo para transformar sonhos em realidade. 💡

Planejamento
Estratégico
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Definir seu nicho e público-alvo é essencial para o sucesso do seu negócio. 
Um nicho é uma área específica do mercado onde você pode se destacar, 
enquanto o público-alvo são as pessoas que mais precisam do seu serviço.

Ao focar em um nicho, você se torna especialista, aumenta sua relevância 
e reduz a concorrência. Já conhecer seu público-alvo permite criar soluções 
personalizadas, comunicar-se de forma eficaz e construir relacionamentos 
mais sólidos.

Escolha com cuidado, pois essa definição será a base para todas as suas 
estratégias e decisões. 💡

Defina seu nicho e
Público-Alvo



Precificar seus serviços de forma competitiva é encontrar o equilíbrio entre 
valor justo e atratividade para o cliente. Comece calculando seus custos
fixos e variáveis, incluindo mão de obra, materiais e despesas operacionais. 
Em seguida, pesquise o mercado para entender a média de preços pratica
dos pela concorrência.

Adicione um valor que reflita sua expertise, qualidade e diferencial, mas 
sem afastar clientes. Oferecer pacotes ou opções flexíveis também pode 
ser uma estratégia inteligente para atrair diferentes perfis de consumidores.

Lembre-se: o preço certo não é o mais barato, mas aquele que valoriza 
seu trabalho e atende às expectativas do mercado. 💡

Como Precificar Seus 
Serviços de Forma 
Competitiva



A gestão financeira é o alicerce de qualquer negócio de sucesso. Ela 
envolve organizar, controlar e planejar as finanças para garantir que seu 
empreendimento seja sustentável e lucrativo. Comece separando as contas 
pessoais das empresariais e registre todas as entradas e saídas de dinheiro.

Monitore seus custos fixos e variáveis, crie uma reserva para imprevistos e 
estabeleça metas financeiras claras. Com um controle eficiente, você evita 
dívidas, toma decisões mais assertivas e garante o crescimento do 
seu negócio.

Lembre-se: uma gestão financeira sólida é o caminho para a estabilidade e 
o sucesso a longo prazo.

Gestão Financeira
Básica
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Controlar custos e lucros é essencial para a saúde financeira do seu negócio. 
Identifique todos os gastos, desde materiais e mão de obra até despesas 
fixas, e busque formas de otimizá-los sem comprometer a qualidade 
do seu serviço.

Ao monitorar seus lucros, você entende o retorno real do seu trabalho e 
pode reinvestir de forma estratégica. Use ferramentas simples, como 
planilhas ou aplicativos, para acompanhar essas informações em tempo real.

O equilíbrio entre custos e lucros é o segredo para um negócio 
sustentável e próspero.

Controle de Custos
E Lucros



Manter um fluxo de caixa saudável é crucial para o sucesso do seu negócio. 
Comece planejando suas finanças com antecedência, estabelecendo um 
orçamento claro e realista. Evite gastos desnecessários e priorize 
investimentos que tragam retorno.

Negocie prazos com fornecedores e ofereça condições de pagamento 
facilitadas aos clientes para garantir entradas constantes. Tenha uma 
reserva de emergência para imprevistos e monitore seu caixa regularmente.

Com disciplina e organização, você evita dívidas e mantém seu negócio 
financeiramente estável.

Dicas para Evitar 
Dívidas e Manter o 
Fluxo de Caixa Saudável



A marca pessoal é a sua identidade no mercado, a forma como você é 
percebido pelos clientes e pela concorrência. Para construí-la, defina seus 
valores, diferencial e propósito, e transmita isso de forma consistente em 
todas as suas ações e comunicações.

Invista em um portfólio profissional, presença digital e networking, 
mostrando sua expertise e confiabilidade. Seja autêntico e entregue sempre 
mais do que promete, pois a reputação é o maior ativo de uma marca 
pessoal forte.

Uma marca bem construída abre portas, gera oportunidades e transforma 
seu trabalho em referência. 

Construção da Marca
Pessoal
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Para se destacar no mercado, é preciso ir além da qualidade do seu serviço. 
Conheça profundamente as necessidades do seu público e ofereça soluções 
que realmente resolvam seus problemas. Invista em um atendimento 
excepcional, que encante e fidelize clientes.

Use a criatividade para se diferenciar da concorrência, seja por meio de um 
diferencial exclusivo, estratégias de marketing inovadoras ou uma 
comunicação autêntica. Mostre sua expertise e construa uma 
reputação sólida.

Lembre-se: destacar-se não é sobre ser o maior, mas sobre ser 
lembrado e valorizado.

Como se Destacar no
Mercado



A reputação é o alicerce da confiança no seu negócio. Ela é construída a 
cada interação, pela qualidade do seu serviço e pelo cuidado com o cliente. 
Uma boa reputação atrai indicações, fideliza clientes e abre portas para 
novas oportunidades.

Já o marketing digital é a ferramenta que amplifica sua visibilidade, 
conectando você ao seu público de forma rápida e eficiente. Por meio de 
redes sociais, sites e estratégias online, você pode fortalecer sua marca, 
engajar clientes e se destacar no mercado.

Juntos, reputação e marketing digital formam um combo poderoso 
para impulsionar seu negócio.

A Importância da Reputação 
e do Marketing Digital



Atrair clientes é o primeiro passo, mas fidelizá-los é o segredo para um 
negócio sustentável. Para atrair, invista em estratégias de marketing 
eficazes, como presença digital, indicações e promoções que 
gerem interesse.

Já a fidelização depende da experiência que você oferece. Surpreenda 
com um atendimento personalizado, prazos cumpridos e um serviço de 
excelência. Mantenha contato, ouça feedbacks e crie programas de 
benefícios, como descontos para clientes recorrentes.

Clientes satisfeitos não só voltam, mas também se tornam embaixadores 
da sua marca.

Atração e Fidelização
De Clientes
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Conquistar novos clientes exige planejamento e ações assertivas. 
Comece identificando seu público-alvo e entendendo suas necessidades. 
Use o marketing digital, como redes sociais e anúncios online, para 
aumentar sua visibilidade e atrair leads.

Ofereça promoções iniciais, descontos ou brindes para gerar interesse e 
confiança. Participe de eventos, feiras e networking para expandir sua 
rede de contatos. E, principalmente, mostre resultados: depoimentos e 
cases de sucesso são poderosos para convencer novos clientes.

Com estratégias bem direcionadas, você transforma oportunidades 
em parcerias duradouras.

Estratégias para 
Conquistar Novos Clientes



Manter um relacionamento duradouro com clientes vai além da primeira 
venda. É sobre construir confiança e mostrar que você se importa. 
Surpreenda com um atendimento personalizado, prazos cumpridos e 
soluções que superem expectativas.

Mantenha contato após o serviço, seja por e-mail, redes sociais ou ligações, 
para mostrar que eles são importantes. Ouça feedbacks, corrija falhas e 
ofereça benefícios, como descontos ou programas de fidelidade.

Um cliente satisfeito não só volta, mas também recomenda seu trabalho, 
tornando-se um parceiro do seu sucesso.

Como Manter um 
Relacionamento Duradouro 
e Satisfatório



A plataforma Tá Contratado é uma poderosa aliada para impulsionar seu 
negócio. Para usá-la com eficiência, crie um perfil completo e atrativo, 
destacando seus serviços, experiência e diferenciais. Use fotos e descrições 
claras para chamar a atenção dos clientes.

Mantenha seu perfil atualizado e responda rapidamente às solicitações, 
demonstrando profissionalismo e interesse. Aproveite as avaliações 
positivas para construir uma reputação sólida e atrair ainda mais 
oportunidades.

Com a Tá Contratado, você amplia sua visibilidade, conquista novos 
clientes e transforma seu talento em sucesso.

Uso Eficiente da 
Plataforma Tá Contratado
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Criar um perfil atraente é o primeiro passo para conquistar clientes e se 
destacar na multidão. Comece com uma foto profissional e de qualidade, 
que transmita confiança e credibilidade. Na descrição, seja claro e objetivo: 
apresente seus serviços, destaque sua experiência e mostre o que te
 diferencia dos concorrentes.

Inclua palavras-chave relevantes para facilitar a busca dos clientes e 
adicione exemplos do seu trabalho, como fotos de projetos anteriores ou 
depoimentos de clientes satisfeitos. Mantenha seu perfil sempre atualizado 
e com informações precisas.

Um perfil bem elaborado não só atrai mais oportunidades, mas também 
transmite profissionalismo e confiança, elementos essenciais para 
fechar negócios.

Dicas para Criar um
Perfil Atraente



Aumentar sua visibilidade é essencial para atrair mais clientes e crescer 
no mercado. Utilize ferramentas como redes sociais, sites de divulgação 
e plataformas especializadas, como o Tá Contratado, para ampliar seu 
alcance. Crie conteúdo relevante, como dicas, cases de sucesso e 
depoimentos, que mostrem sua expertise e conquistem a confiança 
do público.

Aproveite funcionalidades como anúncios pagos, SEO (otimização para 
motores de busca) e e-mail marketing para direcionar seu trabalho ao 
público certo. Participe de grupos, fóruns e eventos online para expandir 
sua rede de contatos.

Com as ferramentas certas e uma estratégia bem planejada, você aumenta 
sua visibilidade, atrai oportunidades e transforma seu negócio em referência.

Como Aproveitar as 
Ferramentas para Aumentar 
sua Visibilidade



Empreender é uma jornada repleta de oportunidades, mas também de 
desafios. Para alcançar o sucesso, é preciso estar preparado para enfrentar 
obstáculos, aprender com os erros e se adaptar às mudanças. 

Neste texto, vamos explorar os principais desafios que os empreendedores 
enfrentam e como superá-los com resiliência, estratégia e 
mentalidade positiva.

Superando Desafios: 
A Jornada do Empreendedor 
Resiliente



1. Lidando com a Incerteza e o Medo do Fracasso

Um dos maiores desafios do empreendedorismo é lidar com a incerteza. Ao iniciar 
um negócio, não há garantias de sucesso, e o medo do fracasso pode paralisar 
até os mais talentosos. No entanto, é importante entender que o fracasso faz 
parte do processo de aprendizado.

Dica prática: Encare os erros como lições valiosas. Analise o que deu errado, 
ajuste sua estratégia e siga em frente. Lembre-se de que muitos empreendedores 
de sucesso falharam várias vezes antes de acertar.

2. Gerenciando o Tempo e a Sobrecarga de Trabalho

No início, é comum que o empreendedor assuma múltiplas funções, desde 
atendimento ao cliente até gestão financeira. A sobrecarga de trabalho pode
 levar ao estresse e à queda de produtividade.

Dica prática: Priorize tarefas e aprenda a delegar. Use ferramentas de gestão 
de tempo, como listas de tarefas e aplicativos de produtividade, para organizar 
seu dia. Reserve momentos para descanso e autocuidado, pois um empreendedor 
cansado toma decisões menos eficazes.

3. Enfrentando a Concorrência

A concorrência é uma realidade em qualquer mercado. Para se destacar, é 
preciso oferecer algo único e de valor para os clientes.

Dica prática: Estude seus concorrentes, identifique lacunas no mercado e invista 
em diferenciais. Seja na qualidade do serviço, no atendimento personalizado ou 
em soluções inovadoras, encontre o que faz seu negócio brilhar.

4. Mantendo o Fluxo de Caixa Saudável

A gestão financeira é um dos maiores desafios para os empreendedores, 
especialmente no início, quando os custos são altos e o faturamento ainda 
está se estabilizando.

Dica prática: Planeje suas finanças com antecedência, controle gastos e tenha 
uma reserva para imprevistos. Negocie prazos com fornecedores e ofereça 
condições de pagamento flexíveis para clientes, garantindo entradas constantes 
no caixa.

Superando Desafios: 
A Jornada do Empreendedor 
Resiliente



5. Atraindo e Fidelizando Clientes

Conquistar novos clientes e mantê-los satisfeitos é essencial para o crescimento 
do negócio. No entanto, em um mercado competitivo, isso pode ser um desafio.

Dica prática: Invista em estratégias de marketing digital, como redes sociais e 
SEO, para aumentar sua visibilidade. Ofereça um atendimento excepcional e 
crie programas de fidelidade para reter clientes. Lembre-se de que um cliente 
satisfeito é o melhor promotor da sua marca.

6. Adaptando-se às Mudanças do Mercado

O mercado está em constante evolução, e os empreendedores precisam se 
adaptar rapidamente para não ficarem para trás. Isso pode incluir mudanças 
tecnológicas, novas tendências de consumo ou crises econômicas.

Dica prática: Mantenha-se atualizado sobre as tendências do seu setor e esteja 
aberto a inovações. Invista em capacitação e esteja preparado para pivotar seu 
negócio, se necessário, para atender às novas demandas.

7. Lidando com a Solidão do Empreendedorismo

Muitos empreendedores enfrentam a solidão, especialmente aqueles que 
trabalham sozinhos ou em pequenas equipes. A falta de apoio e o peso das 
responsabilidades podem ser desafiadores.

Dica prática: Conecte-se com outros empreendedores, participe de redes de 
networking e busque mentoria. Compartilhar experiências e desafios com 
pessoas que entendem sua jornada pode trazer insights valiosos e aliviar a 
sensação de solidão.

8. Mantendo a Motivação em Momentos Difíceis

Haverá momentos em que as coisas não sairão como planejado, e a motivação 
pode diminuir. Manter o foco e a paixão pelo que faz é essencial para superar 
esses períodos.

Dica prática: Relembre seu propósito e os motivos que levaram você a 
empreender. Celebre pequenas vitórias ao longo do caminho e mantenha 
uma mentalidade positiva. Lembre-se de que os desafios são temporários 
e fazem parte do processo de crescimento.

Superando Desafios: 
A Jornada do Empreendedor 
Resiliente



9. Equilibrando Vida Pessoal e Profissional

O empreendedorismo pode consumir grande parte do tempo e da energia, 
afetando o equilíbrio entre vida pessoal e profissional.

Dica prática: Estabeleça limites claros entre trabalho e vida pessoal. Reserve 
tempo para a família, amigos e hobbies, pois isso recarrega suas energias e 
melhora sua produtividade no trabalho.

10. Enfrentando Críticas e Rejeições

Nem todos vão gostar do seu trabalho ou concordar com suas decisões. Críticas 
e rejeições são inevitáveis, mas podem ser difíceis de lidar.

Dica prática: Encare as críticas como oportunidades de melhoria. Separe o que 
é construtivo do que é apenas negatividade e use o feedback para aprimorar 
seu negócio. Lembre-se de que você não pode agradar a todos, e está tudo bem.

11. Superando a Falta de Recursos

No início, muitos empreendedores lidam com recursos limitados, seja financeiros,
 humanos ou tecnológicos.

Dica prática: Seja criativo e busque soluções alternativas. Parcerias, crowdfunding
 e ferramentas gratuitas ou de baixo custo podem ajudar a superar essa fase. 
Priorize investimentos que tragam retorno imediato e foque no que é essencial
 para o crescimento do negócio.

12. Lidando com a Pressão por Resultados

A pressão por resultados rápidos pode ser esmagadora, especialmente quando 
há investimentos envolvidos ou expectativas altas.

Dica prática: Tenha paciência e foque no longo prazo. Estabeleça metas era
listas e celebre cada conquista, por menor que seja. Lembre-se de que o 
sucesso é uma maratona, não uma corrida de curta distância.

Superando Desafios: 
A Jornada do Empreendedor 
Resiliente



Superar desafios é parte intrínseca da jornada do empreendedor. Cada 
obstáculo enfrentado é uma oportunidade de aprendizado e crescimento. 
A chave para o sucesso está na resiliência: a capacidade de se adaptar, 
persistir e manter o foco mesmo diante das adversidades.

Lembre-se de que você não está sozinho nessa jornada. Busque apoio, 
compartilhe suas experiências e inspire-se em histórias de outros 
empreendedores que superaram desafios semelhantes. Com planejamento,
 dedicação e uma mentalidade positiva, você transformará os desafios em 
degraus para alcançar seus objetivos.

O empreendedorismo é uma jornada desafiadora, mas também incrivelmente 
recompensadora. Acredite no seu potencial, mantenha-se firme e siga em frente. 
O sucesso está ao seu alcance!

A Resiliência como
Chave para o Sucesso



A concorrência e as adversidades 
são desafios inevitáveis no mundo 
do empreendedorismo. Para se 
destacar, é essencial conhecer 
seus concorrentes, identificar 
seus pontos fortes e fracos, e 
oferecer algo único que agregue 
valor ao cliente.

Já as adversidades, como crises 
ou imprevistos, exigem resiliência 
e adaptação. Mantenha-se flexível, 
busque soluções criativas e encare 
cada obstáculo como uma 
oportunidade de aprendizado e 
crescimento.

Com estratégia e mentalidade 
positiva, você transforma desafios 
em vantagens competitivas.

Lidando com a Concorrência
E Adversidade



A motivação e o foco são 
combustíveis essenciais para o 
sucesso do seu negócio. Em 
momentos desafiadores,
 lembre-se do seu propósito 
e das razões que levaram você 
a empreender. Celebre cada 
conquista, por menor que seja, 
e use os obstáculos como 
oportunidades para aprender 
e evoluir.

Estabeleça metas claras e divida-as 
em pequenos passos, mantendo o 
progresso constante. Acompanhe 
seu crescimento, ajuste estratégias 
quando necessário e não perca de 
vista o seu objetivo final.

Com determinação e persistência, 
você transforma sonhos em realidade.

Mantenha-se Motivado e
Focado no Crescimento



MODELOS DE 
E M P R E E N D E D O R E S

 

01
EMPREENDEDOR NATO 

É o mais conhecido e aclamado, pois
tem histórias brilhantes. Ele é
visionário, otimista e está à frente do
seu tempo. Compromete-se 100%
para realizar seus sonhos e torna-se
grande referência. 

02
EMPREENDEDOR SERIAL 

É apaixonado não apenas pelas
empresas que cria, mas
principalmente pelo ato de
empreender. Não se contenta em
criar um negócio e fica à frente dele
até que se torne uma grande
corporação. Tem boa rede de
relacionamentos ( networking). Não
descansa enquanto não implanta a
oportunidade vislumbrada.

03

EMPREENDEDOR QUE APRENDE 

Deparou-se com uma oportunidade
de negócio e tomou a decisão de
mudar o que fazia na vida para se
dedicar ao seu próprio negócio. É
uma pessoa que nunca pensou em
ser empreendedor, mas percebeu
que poderia criar um negócio
próprio.

04

EMPREENDEDOR CORPORATIVO

É um executivo muito competente,
com capacidade gerencial e
conhecimento de ferramentas
administrativas. Supre a necessidade
das grandes organizações de renovar,
inovar e criar novos negócios. Assume
riscos e tem o desafio de lidar com a
falta de autonomia, já que nunca terá o
caminho 100% livre para agir.
Desenvolve seu networking dentro e
fora da organização. 



05
EMPREENDEDOR SOCIAL

Tem como missão de vida
construir um mundo melhor. Seus
projetos referem-se a causas
humanitárias. Deseja criar
oportunidade para quem não as
tem. É um fenômeno mundial no
Brasil, preenchendo lacunas
criadas pelo poder público. 

06
EMPREENDEDOR HERDEIRO 

O empreendedor herdeiro recebe
logo cedo a missão de levar à
frente o legado de sua família.
Empresas familiares fazem parte
da estrutura empresarial de todos
os países, e muitos impérios foram
construídos nos últimos anos por
famílias empreendedoras, que
mostraram habilidade de passar o
bastão a cada nova
Geração. Normalmente mantém as

estratégias. 

07
EMPREENDEDOR POR 
NECESSIDADE

Cria seu próprio negócio por falta
de alternativas. Foi demitido ou está
sem acesso ao mercado de
trabalho. Pertence a negócios
informais, com resultados
financeiros pequenos. As iniciativas
são simples e pouco inovadoras.
Representa um problema social.
Não contribui para o
desenvolvimento econômico,
apesar de trabalhar arduamente
nas funções desempenhadas. 

08

EMPREENDEDOR "SIMPLES" 

É aquele que busca capacitar-se,
preocupando-se com os próximos
passos da organização, minimizando
os riscos, que possui clara visão do
futuro e de suas metas para a
organização. O planejamento
aumenta a capacidade do negócio
ser bem sucedido.

MODELOS   D E  
E M P R E E N D E D O R E S

 



DISPOSIÇÃO AO RISCO

AUTOCONFIANÇA

A confiança em si mesmo, irá impactar as suas ações,
principalmente frente aos riscos, pressões, conflitos,
entre outros aspectos importantes. 

Acredite, a sua autoconfiança será como um motor e
ele irá ajudar você a alcançar seus objetivos. Nela você
vai encontrar a força e coragem nos dias mais difíceis e
escuros.  Somente na autoconfiança o empreendedor
irá encontrar a fonte para vencer crenças limitantes e
medos que o desafiem de avançar. 

Qualquer empreendedor consciente sabe da existência
dos riscos e que eles sempre estarão presentes diante
de todas as decisões que ele tomar. 

A melhor forma para resolver positivamente essas
problemáticas é a busca contínua por um aprendizado
que lhe ofereça as estratégias necessárias para
permanecer firme como empreendedor. 

Com a forte tarefa, o empreendedorismo é uma atividade repleta de
incertezas e riscos que deverão ser assumidos por quem deseja se arriscar. Ao
mesmo tempo que há fatores motivadores, há também fatores inibidores. A
identificação de como gerenciar no meio termo desses dois paralelos será
sempre um grande desafio.

CONFIRA ABAIXO ALGUNS ITENS 
QUE DEVEM SER POTENCIALIZADOS
EM TODO EMPREENDEDOR:



Se você tem um talento, uma habilidade ou uma paixão 
que pode ajudar outras pessoas, o setor de serviços é o 
lugar ideal para transformar seu potencial em um negócio 
próspero. Imagine poder trabalhar com o que ama, ser dono 
do seu tempo e ainda impactar positivamente a vida dos 
seus clientes. Isso é possível, e você pode começar hoje!

O caminho do empreendedorismo não é sempre fácil, mas é 
repleto de oportunidades para quem está disposto a se 
dedicar. Cada desafio superado é uma chance de 
aprender, crescer e se tornar ainda mais forte. Com 
planejamento, foco e resiliência, você pode construir 
uma carreira sólida e um negócio que seja a realização 
dos seus sonhos.

Lembre-se: grandes empreendedores começaram do 
zero, mas acreditaram no seu potencial e não 
desistiram diante das dificuldades. Você também 
pode ser um deles! Aproveite ferramentas como a 
plataforma Tá Contratado para ampliar sua visibilidade, 
conquistar clientes e mostrar ao mundo o valor do seu 
trabalho.

O sucesso não acontece da noite para o dia, mas cada 
passo que você dá hoje o aproxima do seu objetivo. Acredite 
em você, invista no seu crescimento e não tenha medo de 
começar. O futuro pertence a quem ousa empreender e 
transformar ideias em realidade.

Vá em frente, o mundo precisa do seu talento!

RUMO AO SUCESSO NO
EMPREENDEDORISMO



ACESSE NOSSO SITE E SAIBA MAIS 

Descubra o poder da Plataforma Tá Contratado!  

Se você é um prestador de serviços ou dono 
de empresa, chegou a hora de alavancar 
seus negócios! 

Com a Tá Contratado, você tem a 
oportunidade de:

 ✅ Criar seu perfil de anúncios GRÁTIS e se 
conectar com milhares de clientes em busca
dos seus serviços.

 ✅ Marketing Digital profissional para 
impulsionar sua visibilidade e performance.

 ✅ Acesso a um Blog repleto de dicas e
Cursos EAD para aprimorar suas habilidades 
e estratégias.

 ✅ Milhares de visitas diárias garantindo 
que seu negócio seja visto por quem 
realmente importa.

Não perca tempo! Cadastre-se agora 
e leve seu negócio para o próximo nível 
com a Tá Contratado. 

Tá Contratado: Sua plataforma, seu sucesso!

TÁ CONTRATADO

WWW.TACONTRATADO.COM.BR

https://tacontratado.com.br/


https://tacontratado.com.br/
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